
 

∆ΕΛΤΙΟ ΤΥΠΟΥ 

 

Με τη βράβευση 5 φιλόδοξων ελληνικών startups έκλεισε ο πρώτος κύκλος Heineken 

Growth Makers Nights 

Επιτυχηµένοι επιχειρηµατίες, επενδυτές και εταίροι VCs συζήτησαν για τα νέα χρηµατοδοτικά 

εργαλεία και τις ευκαιρίες επενδύσεων στη νεοφυή επιχειρηµατικότητα. 

 

 

Aθήνα, 16 Νοεµβρίου 2017. Η πρώτη σειρά εκδηλώσεων Heineken Growth Maker Nights 

ολοκλήρωσε την επιτυχηµένη της πορεία την Τρίτη 14 Νοεµβρίου 2017, σε µια βραδιά 

αφιερωµένη στη χρηµατοδότηση της start-up επιχειρηµατικότητας που ολοκληρώθηκε µε την 

βράβευση των 5 νικητών του διαγωνισµού επιχειρηµατικότητας της Heineken. 

 

Όσοι βρέθηκαν στο Orange Grove είχαν την ευκαιρία να παρακολουθήσουν µια πολύ ζωντανή 

συζήτηση µε θέµα τα «Νέα εργαλεία χρηµατοδότησης της νεοφυούς επιχειρηµατικότητας» 

µεταξύ των κκ. Απόστολου Αποστολάκη, συνιδρυτή των Venture Friends και angel investor, 

Παναγιώτη Σολωµού, συνιδρυτή του Elikonos GP, Σωτήρη Παπαντωνόπουλου – 

Μαντόπουλου, general partner του UniFund και Σπύρου Αρσένη, συντονιστή του 

προγράµµατος NBG Seeds της Εθνικής Τράπεζας. Οι συµµετέχοντες συζήτησαν µε το κοινό 

για τα νέα χρηµατοδοτικά εργαλεία και τις ευκαιρίες επενδύσεων στο πλαίσιο της επενδυτικής 

πλατφόρµας του Ταµείου Επιχειρηµατικών Συµµετοχών (Equifund), η οποία ξεκινά τη 

λειτουργία της µε κεφάλαια 200 εκατ. ευρώ από ευρωπαϊκούς και εθνικούς πόρους, 60 εκατ. 

ευρώ από το Ευρωπαϊκό Ταµείο Επενδύσεων (European Investment Fund/EIF), καθώς και 

επιπλέον κεφάλαια από διεθνή πιστωτικά ιδρύµατα και ιδιώτες επενδυτές. Τη συζήτηση συντόνισε 

ο κ. Τάσος Ζάχος, Editor in Chief του Fortune.  

 

Τη βραδιά προλόγισε η Υπεύθυνη Επικοινωνίας & Εταιρικών Σχέσεων της Αθηναϊκής 

Ζυθοποιίας κα Έλλη Παναγιωτοπούλου, η οποία τόνισε τη σηµασία της συµβολής των 

µεγάλων επιχειρήσεων στην «καλλιέργεια» κατάλληλου επιχειρηµατικού κλίµατος στην Ελλάδα: 

«Η Αθηναϊκή Ζυθοποιία επενδύει σε συνεργασίες και πρωτοβουλίες που ενδυναµώνουν τους 

νέους να κάνουν πραγµατικότητα καινοτόµες επιχειρηµατικές ιδέες. Η πρωτοβουλία µας 

Heineken Growth Makers αποτελεί το δικό µας τρόπο να δείξουµε τη δέσµευση και τη στήριξή 

µας στην επιχειρηµατικότητα και τους νέους επιχειρηµατίες».  

  

Ο κ. Αποστολάκης µίλησε για τη σηµασία που έχει για τις start-up επιχειρήσεις η εύρεση 

χρηµατοδότησης: «Όσες start-ups έχουν ως στόχο να απευθυνθούν και σε άλλες αγορές εκτός 

από την ελληνική, στοχεύοντας σε ένα παγκόσµιο κοινό, έχουν ανάγκη τα κεφάλαια που 

προκύπτουν από εργαλεία όπως το Equifund. Αν αυτά τα χρήµατα ήταν διαθέσιµα νωρίτερα, 

πολλές πλέον επιτυχηµένες ελληνικές start-ups θα είχαν επωφεληθεί στην αρχική τους 

προσπάθεια να συγκεντρώσουν τα απαραίτητα κεφάλαια. Σήµερα πιστεύω πως υπάρχουν πολλές 

εταιρείες στην Ελλάδα που µπορούν να εκµεταλλευτούν επαρκώς τα χρήµατα που διατίθενται 

από επενδυτές, αρκεί να είναι αποφασισµένες και αφοσιωµένες σε αυτό που κάνουν». 

 

Ο κ. Σολωµός επικεντρώθηκε στο σηµαντικό ρόλο που αναµένεται να παίξει το Equifund στη 

διαµόρφωση ενός πιο ισχυρού επενδυτικού περιβάλλοντος στην αγορά: «Η Ελλάδα, ακόµα και 

µετά από πολλά χρόνια ύφεσης, είναι µια ανεπτυγµένη χώρα µε ΑΕΠ που φτάνει τα 180 δισ. 

ευρώ. Μέσω της µόχλευσης µε ιδιωτικά κεφάλαια, το ποσό που µπορεί να διατεθεί σε startups 

και µικροµεσαίες επιχειρήσεις µπορεί να φτάσει τα 700 εκ. ευρώ. Ουσιαστικά το Equifund 

προσπαθεί να δηµιουργήσει τον κλάδο, δεν έρχεται να λειτουργήσει σε µία ήδη διαµορφωµένη 



 

αγορά. Κατ’αυτή την έννοια, όλοι εµείς σε αυτό πάνελ δεν είµαστε ανταγωνιστές, αλλά 

συναγωνιστές. Τo Equifund έρχεται σαν συνέχεια των επενδυτικών ταµείων τύπου Jeremie, που 

ήταν ουσιαστικά ο προποµπός του».  

 

Ο κ. Παπαντωνόπουλος-Μαντόπουλος µίλησε ανάµεσα σε άλλα και για τη δική του εµπειρία 

ως επιχειρηµατίας: «Για να πετύχει µία οµάδα, πρέπει να µην κοιµάται τα βράδια. Πρέπει να 

διακατέχεται από την φλόγα της επιτυχίας και να είναι διατεθειµένη να ρισκάρει». Στη συνέχεια 

µίλησε από την πλευρά των επενδυτών – ή venture capitalists (VCs): «Οι VCs επενδύουν κυρίως 

στους ανθρώπους και στις οµάδες, όχι τόσο στα business plans ή στις παρουσιάσεις, ειδικά όταν 

µια εταιρεία βρίσκεται στα πρώτα της βήµατα. Πρέπει να θυµόµαστε ότι από έναν VC δεν παίρνεις 

απλώς χρήµατα. Μπαίνεις σε µία ολοκληρωµένη σχέση συνεργασίας – ένα partnership, το οποίο 

σε καθοδηγεί και σου ανοίγει πόρτες».  

 

Τέλος ο κ. Αρσένης αναφέρθηκε στις συνέργειες που µπορεί να προκύψουν στο πλαίσιο του 

EquiFund, ενώ τόνισε πώς ήδη µέσω του NBG Seeds, η Εθνική έχει συνεπενδύσει µε άλλα funds 

σε πετυχηµένες start – up εταιρείες στην Ελλάδα. Ακόµα στάθηκε στη σηµασία της καθοδήγησης 

και της συνολικής υποστήριξης των νέων επιχειρηµατικών µέσα από τα σωστά εργαλεία. «Το 

Εquifund είναι καθοριστικής σηµασίας για την ανάπτυξη του ελληνικού περιβάλλοντος  Startup. 

Συµµετέχουν σε αυτό επενδυτικά σχήµατα µε µεγάλη εµπειρία στη χρηµατοδότηση startups 

επιχειρήσεων, τα οποία µπορεί να καθοδηγήσουν µε αποτελεσµατικό τρόπο τις νέες εταιρείες. Το 

ζητούµενο είναι να απορροφηθούν σηµαντικά κονδύλια και να αναπτυχθούν επιτυχηµένες 

startups, µε χρηµατοδότηση από το εξωτερικό, δηµιουργία νέων θέσεων εργασίας και πωλήσεις 

προϊόντων και υπηρεσιών στις ξένες αγορές. Η συγκυρία είναι ευνοϊκή και η εµπειρία των 

διαχειριστών των νέων funds είναι συσσωρευµένη. Γι αυτό είµαστε ιδιαίτερα αισιόδοξοι».  

 

Στα highlight της βραδιάς, η βράβευση των νικητών του επιχειρηµατικού διαγωνισµού Heineken 

Growth Makers, που διοργανώθηκε σε συνεργασία µε το Orange Grove. Πέντε νέες start-up 

επιχειρήσεις βραβεύτηκαν για τις καινοτόµες επιχειρηµατικές τους ιδέες, µετά από αξιολόγηση 

που πραγµατοποίησε η κριτική επιτροπή του διαγωνισµού. Οι πέντε Heineken Growth Makers 

Teams θα φιλοξενηθούν στο Orange Grove και θα λάβουν 360ο υποστήριξη, καθώς και 

χρηµατικό βραβείο συνολικού ύψους 10.000 ευρώ. 

 

Οι start-ups που βραβεύτηκαν είναι οι: 

 

Inagros 

Η εταιρεία Inagros δραστηριοποιείται στον τοµέα της γεωργίας ακριβείας, κάνοντας χρήση 

αυτοµατοποιηµένων συστηµάτων, µε σκοπό την αύξηση της αποδοτικότητας και της κερδοφορίας 

των καλλιεργειών.  

 

Foodakai 

Κάνοντας χρήση των µαζικών δεδοµένων (big data), της τεχνολογίας δεδοµένων και εξόρυξης 

κειµένων (text mining), η FOODAKAI επιτρέπει σε εταιρίες τροφίµων να έχουν πρόσβαση σε 

παγκόσµια δεδοµένα ασφάλειας τροφίµων 

 

A food chronicle 

Η ιδέα πίσω από το A Food Chronicle είναι βασισµένη στον εξατοµικευµένο βιωµατικό 

γαστρονοµικό τουρισµό.  

 

Mermix 



 

Αντλώντας έµπνευση από το µοντέλο ανταλλακτικής οικονοµίας, η mermix αποτελεί την πρώτη 

διαδικτυακή πλατφόρµα ανταλλαγής αγροτικών µηχανηµάτων.   

 

Local Panda  

H Local Panda παρέχει συνδροµητικές υπηρεσίες ταξιδιού στην Αθήνα – οι επισκέπτες λαµβάνουν 

tips και συµβουλές από τοπικούς ξεναγούς µέσω δηµοφιλών εφαρµογών µηνυµάτων. 

 

 

 

 

-ΤΕΛΟΣ- 

 
Λίγα λόγια για το Heineken Growth Makers 

Μέσα από το Growth Makers, η Heineken φιλοδοξεί να ενδυναµώσει τους νέους επιχειρηµατίες µε γνώση, δεξιότητες και 

καθοδήγηση, να καλλιεργήσει συνέργειες µε θεσµικούς και παραγωγικούς φορείς που θα επιφέρουν προστιθεµένη αξία 

στο οικοσύστηµα και να συµβάλει στη δηµιουργία µίας νέας κουλτούρας επιχειρηµατικότητας. 

 

 
Για περισσότερες πληροφορίες παρακαλώ επικοινωνήστε: 

 

Αθηναϊκή Ζυθοποιία 

Μάνος Ιατρέλης: manos_iatrelis@heineken.com  

210 5384229 

 

mscomm 

Λυδία Τσιάµη: tsiami@mscommgroup.com  

210 7236217 

 

 

 


